Kasvuyrittajyyden uusi kuva

Juuri julkaistun Seingjoen ammattikorkeakoulun toteuttaman tutkimuksen pé&atavoitteena oli
selvittdd, miten alle 50-vuotiaat yrittajat suhtautuvat yritysten ja liiketoimintojen ostamiseen,
myymiseen sekd yrittdjamaiseen kehittdmiseen. Kyselyyn vastasi 200 Etel&d-Pohjanmaan Yrittdjien

jasenyrittgjaa.

Vastaajissa oli portfolio- tai sarjayrittdjida keskimaaraistd enemman. Peréti 30 prosenttia toimi
omistajana useammassa kuin yhdessa yrityksessd eli ns. portfolioyrittajind. Sarjayrittdjia eli
sellaisia, jotka ovat aiemmin lopettaneet tai myyneet jonkun yrityksen ja sen jélkeen uudelleen
ryhtyneet yrittdjaksi oli 24 prosenttia. Kaikkiaan 45 prosentilla oli kokemusta useammasta kuin
yhdesta yrityksestd. Tamé merkittdva yrittdjadkokemus useiden yritysten parista heijastui myos
vastauksista. Vastaajien yrityksista 94% oli mikroyrityksia (enintdén 10 tyontekijaa).

Innokkaita ostajia on paljon

Tutkimus osoittaa, ettd tietyntyyppisilla yrittdjilla on merkittdvaa halua ja potentiaalia ostaa uutta
liiketoimintaa ja yrityksid. Kahdestasadasta vastaajasta l&hes puolet oli kiinnostunut ostamaan
uuden yrityksen tai liiketoiminnan. Ostohalukkuuteen vaikutti merkittavasti se, mikali yrittajalla oli
jo talla hetkelld useampi yritys omistuksessaan tai mikali h&nelld oli aikaisempaa yrityksen
myyntikokemusta.

Edelleen alle 50-vuotiaista vastaajista 23 prosenttia oli kiinnostunut oman yrityksensa tai sen
liiketoiminnan myymisestd. Jalleen portfolioyrittdjat sekd aiemmin yritystoimintaa ostaneet tai
myyneet olivat kiinnostuneempia myymaéan kuin ns. yhdesta yrityksestd kokemusta omaavat.

Edelld mainitut tulokset kertovat, etté alle 50 -vuotiaat yrittdjat, joilla jo talla hetkellda on kokemusta
useammasta yrityksestd uransa aikana muodostavat merkittdvan yritysten omistajanvaihdosten
kohderyhmén sek& ostajina ettd myyjind. Ostoinnon laajuudesta riittdd potentiaalia ostaa myds
ikdantyvien yrittajien yrityksia ja liiketoimintoja, mikéli kuranttia myytavad on tarjolla oikeaan
hintaan.

Dynaamisille yrittajille oma VIP Lounge

Tulokset osoittavat, ettd sarja- ja portfolioyrittajat ovat paitsi Kiinnostuneita ostamaan ja myymaan
liiketoimintaa, myds muutoin innovatiivisempia seka riskinottokykyisempia oman liiketoimintansa
kehittdmisen suhteen. Tutkimuksen keskeinen johtopéé&tds on, ettd yksittdisten kasvuyritysten sijaan
mikroyritysten kasvun edistdmistoimien huomion keskipisteeksi tulee ottaa tietyn henkildtunnuksen
omaavat sarja- ja portfolioyrittdjat henkildind. He tarvitsevat Etel4-Pohjanmaalla oman VIP-
loungen, jossa heiltd tullaan kysymaan, mit& palveluja heille saisi olla. Heille on esimerkiksi
headhuntattava ostettavia liiketoimintoja ja yrityksid tdsmahaulla. Talla yrittajaryhmalla on kyky
aikaansaada positiivista porindd ympérilleen Heilla on né&kemystd, riskinottokykyd seké&
aikaisempaa kokemusta erilaisista yritysjarjestelyistéa.



Kasvuyrittajyyskeskusteluun uusi doktriini

Nykyista k&ynnissa olevaa kasvuyrittdjyyskeskustelua hallitsevat véhintdan 10 tyontekijaa
tyollistavat yritykset. Taman tutkimuksen tulosten mukaan huomion keskipisteend tulisi olla
mikroyritykset ja aivan erityisesti niiden taustalta 16ytyvat sarja- ja portfolioyrittdjat henkiloina.
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